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EDITORIAL

Modelar la comunidad

n la asignatura de Producto, Contexto y usuario, desde el area

de Ciencias Sociales, interrelacionaremos varias ramas de

conocimiento humanistico para obtener un mapa cognitivo
del mundo en que vivimos. Desarrollar una tarea proyectual desde
un punto de vista critico e innovador.

El objetivo es poder relacionar los aspectos de las Ciencias Sociales
con el disefo. En este caso, partiendo de que Poblenou es conocido
como el distrito maker de Barcelona, hemos de investigar el dicho
término “maker” y averiguar hasta donde se pueden extender los li-
mites de su definicion. A través de una investigacién, vamos a ubicar
un nicho en concreto de “invisible makers” de Poblenou en el mapa.




“La cultura maker,

cultura hacedorq,
movimiento maker la
tercera revolucién industrial
hdagalo-usted-mismo...”



5Que entiendes tu
como maker..2



Nuestro colectivo
Introduccion de los makers y
presentacion del colecctivo.

Contexto historico
Eje cronolégico de la historia
de Poblenou.

SANT MARTI

Uy i Mapa: cermistas en Poblenou
o s, ‘. Ubicacion de las distintas
' P tiendas, showrooms, talleres y
3 estudios.

LA VILA
OLIMPICA DEL
FOBLENOU
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Entrevistas

Recopilacion de las entrevis-
tas realizadas en el barrio de
Poblenou.




Han colaborado

Marc Torres Tur

Estudiante de 3r° en disefio grafico en la universidad de Elisava.
Para mi, nada es més importante en el futuro que el diseflo. Me
gusta el disefio interactivo y todo aquello que aportan las nuevas
tecnologias.

Carlota Guerrero Bossy

Estudiante de 3r° en disefio grafico en la universidad de Elisava.
Para mi el disefio es buscar otras maneras de impactar con la socie-
dad y crear desde cero los caminos adecuados. Me gusta el disefio
sencillo pero impactante y me gusta la gente que tiene curiosidad
por entender las cosas.

Bruno Aznar Gasull

Estudiante de 3r° en disefo grafico en la universidad de Elisava.
Me considero una persona despierta, interesada y motivada por el
arte y el mundo del disefio. El diseno para mi lo es todo, desde que
me despierto hasta que me acuesto, me cuestiono todo lo que me
rodea y eso me hace ir mejorando poco a poco mi critério.

Emiliano Torres

Estudiante de 3r° en diseno grafico en la universidad de Elisava.
Para mi el disefio basico sin alma es el mayor mal del mundo, por
eso lo que mas valoro son los trabajos artesanales donde se aprecian
los rastros que dejo6 el esfuerzo del artesano, volviendo cada produc-
to Unico.

Mar Sanchez Nuhez

Estudiante de 3r° en disefio grafico e ilustracién en la universidad
de Elisava. Considero que existe arte y disefio en todo lo que nos en-
vuelve. Escogi rodearme de esta modalidad para seguir visualizando
nuevos disefios y no dejar de aprender.







A FONDO

la fantasia, la brillante combinacién de

La cerdmica es el medio que compone
detalles que llevan a la forma, lo que el
|

artista es capaz de imaginar.




I barrio de Poblenou es conocido como

el distrito maker de Barcelona, donde

se establecen diferentes perfiles y tipos

de trabajos con fines creativos. Nuestro
objetivo es investigar dicho término makery
averiguar hasta donde se pueden extender. A
través de una investigaciéon, vamos a ubicar los
invisible makers de Poblenou. Después de visitar
por primera vez Poblenou, observamos que lo
ocupan una gran variedad de perfiles y diferentes
estilos de creacion. El arte urbano es muy
relevante en las fachadas, desde pequenos
grafittis, a grandes ilustraciones. Ademaés, existen
muchos estudios de disefio, showrooms,
almacenes, talleres, colectivos, espacios de
co-working entre otros lugares destinados a la
creacion de arte, con diferentes fines.

¢QUE ENTENDEMOS COMO MAKER?

Poblenou es conocido como el distrito maker

de Barcelona, pero, ¢qué quiere decir el término
maker? Pues bien, se trata de aquellos colectivos
que hacen cosas, los que crean y trabajan para
aquellos proyectos artisticos y constructivos que
impactan en el entorno, para colaborar y
compartir conocimiento a la comunidad.

Para realizar esta busqueda de los makers, fuimos
a Poblenou para poder observar con nuestros
propios ojos los diferentes trabajos invisibles que
se realizan en esta zona llena de cultura,
industria y estudios que se dedican a promover
estos trabajos. Una vez alli, paseamos por las
diferentes calles y nos fijamos que el arte era muy
relevante en las calles y ademas, existen muchos
estudios y showrooms donde exponian estos
trabajos artesanos. Entonces decidimos buscar
rastros de éstos y llegamos a contactar con un
showroom llamado Urban District, en el que muy
amablemete nos ofrecieron un mapa donde se
encuentran nombrados todos los estudios y
galerias de arte de este barrio, ya que son los
encargados de organizar y difundir el arte y la
cultura de Poblenou, y lo que pretenden es poner
a Poblenou, en el arte mundial.

COLECTIVO MAKER: CERAMISTAS

En nuestro trabajo de identificar makes, después
de recorrer una serie de sitios que nos llevo a
contactar con ellos, decidimos centrarnos en los
ceramistas. Los ceramistas, son artesanos que
tienen el arte de fabricar objetos de arcilla o de
otro material cerdmico por accioén del calor con el
objetivo de hacer objetos decorativos o utilitarios.
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Paseando por Poblenou, entramos showrooms
donde exponian obras de grandes artistas que se
localizavan en Poblenou. Concretamente tuvimos
la suerte de contactar con Industry, una galeria de
arte donde exponian y vendian obras artisticas,
ceramicas, esculturas de distintos materiales y
técnicas. Ellos nos proporcionaron informaciéon
sobre la ubicacion de los diferentes estudios y
talleres donde trabajan los artistas y artesanos
con los que colaboran. Nos hablaron sobretodo de
El Torn, un taller de ceramica donde trabajan la
mayoria de ceramistas de Barcelona,
concretamente los del Poblenou.

Poblenou es un lugar perfecto donde poder
establecer tu estudio, ya que hay disponibilidad
de locales, es una zona céntrica, y ademaés, puede
beneficiar el hecho de que muchas empresas y
estudios estén instalados en el mismo lugar, para
poder hacer futuras colaboraciones y no obstante,
recurrir a alguno de sus servicios.

¢QUIEN FORMA ESTE COLECTIVO?

Este colectivo se basa principalmente por aquella
gente joven que apuesta por trabajar de su pasion
y de proporcionar parte de su arte en showrooms
y pequeias galerias. Y a pesar de que es gente que
sabe que es dificil poder llegar al éxito, afirman
que es necesario tener paciencia. Pero lo mas
importante es trabajar de lo que te gusta.




La mayoria de las personas que se dedican a esta
profesion acostumbran a ser un target mas feme-
nino. Incluso la gente que consume estas obras,
también acostumbran a ser mujeres. Aln asi,
afirman que esto pasa en este pais, pero que en
muchas otras partes, los hombres también juegan
un papel importante en el mundo de la ceramica,
como por ejemplo en el norte de Europa.

Parte de las personas que forman este colecti-

vo, son gente de fuera de Espafia que vienen a
Barcelona a trabajar de esto. El Torn, es el estudio
de ceramica mas grande de Poblenou, ofrece un
espacio de co-working, donde la mayoria de ellas
son inmigrantes y provienen de otros paises, la
mayoria del norte de Europa.

Ademas, la mayoria de los estudios dedicados a la
ceramica, también ofrecen el servicio de escuela,
donde tanto principiantes, como experimentados
acceden a este servicio. No solo son pequefios
locales donde se crea y se fabrica estos objetos,
sino que también tienen como objetivo formar a
las personas interesadas en este arte y promover
la ceramica.

Por dltimo, existen las personas donde acceden

a estos sitios para crear objetos para su propio
entretenimiento, que tratan la cerdmica como

un hobby. El Torn, entre otros talleres ofrecen
espacio para este tipo de personas, con el objetivo
de fomentar la ceramica.

“Nuestro propésito
es dar visibilidad
y aumentar la

valorizacién del
trabajo de los
ceramistas”

¢{DONDE CREAN?

Los ceramistas trabajan y realizan sus obras en
espacios mayoritariamente amplios. Estos
espacios son utilizados como talleres donde
realizan todo el proceso de trabajo. En la mayoria
de estos talleres pueden agruparse un gran
numero de personas, creando obras de forma indi-
vidual o en grupo. En algunos de estos

espacios disponen de una zona de co-working,
donde trabajan los ceramistas profesionales. Todos
los ceramistas con los que hemos

contactado trabajan en estudios situados en
Poblenou. Poblenou es un buen sitio donde
generar ceramica ya que es un sitio lleno de
trabajos artisticos, de showrooms y tiendas con
las que colaborar. Ademas los locales de esta zona
estan especialmente bien adaptados para generar
este arte y es donde ellas han encontrado los mejo-
res estudios donde establecerse. También afirman
que Poblenou es interesante por su proximidad al
centro de la ciudad y la facilidad de contactar con
nuevos clientes.

El Torn, es el mejor estudio de cerdmica de
Poblenou y la mayoria de ceramistas se localizan
aqui, ya que muchos de ellos actualmente no tie-
nen la capacidad para tener un estudio propio. Es
por eso que gracias al espacio de co-working que
ofrece el Torn muchos de estos profesionales pue-
den realizar sus obras alli, a cualquier hora del dia.

También contactamos con Lusesita, una mujer
que se encuentra en un taller situado en el carrer
Pallars que se caracteriza por un edificio con dife-
rentes locales, donde se realizan diferentes traba-
jos. Lusesita tiene su propio taller de ceramica que
comparte con un gran ilustrador, Sergio Mora. Ella
también imparte classes y es donde gana la mayor
parte de sus ingresos. Asegura que Poblenou es
uno de los mejores sitios para instalar tu negocio.
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¢COMO LO REALIZAN?

El proceso de elaboracion de la cerdmica, empieza
obteniendo las primeras materias, es decir, el ba-
rro. Después, se pasa a la realizacion de las piezas
de forma artesanal. Conforme se vayan realizando
las piezas, se va poniendo a secar de una forma
gradual, ya que si el secado es muy rapido nos
puede llevar a que las piezas se agrieten, dado a
que pierden muy rapido la humedad.

Una vez tenemos la piezas realizadas procedemos
a la siguiente fase que es el esmaltado y horneado.
Una vez esmaltado procedemos al horneado de las
piezas. Para tener la pieza totalmente lista, solo
nos queda cocerla. Esta cocciéon depende mucho
del tipo de pieza y de los esmaltes que se usen, por
tanto la duracion de esta coccion esta entre las
ocho y diez horas de duracién y una temperatura
aproximada a los 1000 °C.

Cuando se termina de cocer la hornada hay que
dejar enfriar las piezas de forma lenta, por que
si se apura mucho ese enfriamiento, se corre el
riesgo de que se agrieten las piezas y se rompan.
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¢CUANDO?

La revolucién industrial en Poblenou empieza a
principios del siglo XIX. La proximidad a Barce-
lona, la facilidad y la abundancia de agua, la ba-
ratura de los alimentos, del piso y de los terrenos,
dieron un gran impulso a la fabricacién, eligiendo
Poblenou para establecer las industrias.

Con el paso del tiempo aparecieron cada vez més
personas involucradas en reciclar materiales y
crear otros negocios. Esto dio lugar a un aumento
de trabajos, estudios, y talleres donde se difun-
dian estos trabajos artesanos.

La ceramica empez0 a tener un papel importante
dentro de las artesanias, sobretodo en 2007 cuan-
do Martin y Paula Loew dejaron Suiza y vinieron a
Barcelona y crearon un centro dedicado a la cera-
mica, un lugar para desarrollar el interés por este
mundo y a la vez compartirlo con otras personas.
Lo que naci6 como una pequefia escuela de barrio
en el Clot, se ha convertido en una plataforma o
hub internacional de la ceramica en Poblenou.



¢POR QUE CONSIDERAMOS QUE LOS
CERAMISTAS SON INVISIBLES?

La ceramica, junto con otro centenar de artesa-
nias, siguen sobreviviendo a dia de hoy, con sus
dificultades evidentemente, y muchas son consi-
deradas como trabajo todavia. Después de tener
la oportunidad de visitar y conocer a los autores
y a sus obras, nos dimos cuenta que la ceramica
era un trabajo muy poco reconocido. Son trabajos
que se acostumbran a desvalorizar, siendo poco
visibles y dificiles de dar con ellos.

Muchas de las personas que dedican tiempo a la
ceramica lo hacen como hobby o como actividad
complementaria. Las personas que realmente lo
consideran su profesiéon, admiten que es dificil
vivir de ello, ya que al ser oficios tan poco visibles,
hay mucho desconocimiento y por tanto hay
diferencias con el consumidor cuando se trata de
hablar de los precios de las obras.

Ademas, existe un gran problema evidente; las
grandes industrias. Aprovechan las estéticas
artesanales y el estilo maker (ya que desde hace
unos aios, siguen causando tendencia) para
vender sus productos imitando estilos y acabados
artesanales. Grandes empresas, marcas o tiendas
como IKEA, Domestiko o incluso Zara Home, han
contribuido a la desvalorizacion del trabajo y las
obras de los artesanos que afios atras ocupaban
un papel importante dentro de la industria y de la
economia autoctona.

También podemos ver que s6lo unos pocos dispo-
nen de taller propio, la gran mayoria trabajan en
estudios compartidos o en espacios de co-working
ya que no se lo pueden permitir, debido a que se
necesitan infraestructuras muy costosas y apara-
tosas. Fue impactante ver la cantidad de gente y
de actividades que se estaban realizando dentro
de un taller y lo poco que se percibe esta artesania
fuera de ellos.

En resumen, hemos podido ver que se trata de

un colectivo muy maltratado, ya que son trabajos
que son invisibles a ojos de la sociedad actual y la
demanda de estos productos es muy escasa. El ob-
jetivo de estos talleres es reincentivar la ceramica
artesanal y junto con el uso de las redes sociales

“Fue impactante
ver la cantidad de
gente que habia
dentro de un taller
y lo poco que

se percibe esta
artesania fuera

de ellos”
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Contexto,
evolucion de Poble Nou
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TIMELINE
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n el siguiente timeline mostramos la
Eevolucic’)n y los acontecimientos histéricos

importantes de Poblenou. Estos influyen
de forma directa o indirecta en datos sobre la

industria, y nos ayudan a entender el papel de los
artesanos, como aparcieron y porque.

1700

1714
Asedio de Barcelona

1716

Barcelona bajo Felipe V

Entre los siglos XII y XIII habian pastos y culti-
vos. En el sigo XVII parte del término de St.Marti
de Provencals se encuentra bajo la jurisdiccion
militar borbdnica, que hace un campo de practi-
cas artilleras en la Ciutadella de Barcelona, hecha
levantar por el rey borb6n Felipe V.

1820

Revolucion industrial a Sant Marti
Sant Marti se distingui6 en actividades como el
blanqueo, estampado y tintoreria.

1840

Nombre de Poblenou

La concentracion de viviendas surgida al sur del
término iris fue bautizada popularmente, Taulat o
“Pueblo Nuevo”

1848

Inauguracion del ferrocarril de
Barcelona-Mataré

La linea de Matar6 que atravesaba los terrenos de
la playa desierta del Poblenou.

1850

1851

Poblenou reclama la segregacion.

1870

Desaparicion de la Ciutadella Militar.

A partir de la desaparicon de la Ciutadella Militar
y el cambio politico, el nombre de las fabricas cre-
ci6 vertiginosamente y con ellas, la poblacion y las
viviendas. Se formaron nuevos nucleos urbanos
como el barrio de la Plata.

1888

Exposicion Universal.
152 fabricas registradas en Poblenou.

1897

Poblenou como barrio de la ciudad condal.
Sant Marti de Provencals y otras poblaciones del
Plan fueron agregadas en Barcelona. El Poblenou
pasaba a ser un barrio mas de la ciudad condal.

1900

1909

Semana tragica.

Un barrio obrero tradicionalmente castigado por
la injusticia social, dificilmente podia escapar-
se del estallido revolucionario que se extendio
por Barcelona a lo largo de la llamada Semana
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Tragica. La quema de edificios religiosos domind
la calle.

1912

Inauguracién de los bafos de La Mar Bella.
Se abri6 la sociedad de bafios de Mar Bella con el
espiritu de fomentar las actividades al aire libre.
Presumia de ser “la playa mas limpia de la zona
maritima de Barcelona”. Nace Can Ribera.

En 1912 la reciente creada C.N.T. tuvo algunos de
sus nucleos en Poblenou.

1923

Golpe de estado: Primo de Rivera.
Barcelona sufri6 tiempos duros caracterizados
por huelgas y los atentados, algunos de los cuales
tuvieron lugar en Sant Martin. El golpe de estado
aporto al Poblenou, entre otras cosas, divisiones
entre los propios vecinos.

1934

Proclamacion del Estado Catalan dentro de
la Repiblica Federal Espaiiola.

Bajo la Republica Poblenou era un barrio repu-
blicano y anarquista. La crisis social y econ6mica
de este periodo ocasiona numerosos coflictos
laborales.

1936
Estalla la Guerra Civil.
En 1938 Poblenou sufre su peor bombardeo.

1939

Triunfo del bando franquista.

La posguerra inici6 un largo periodo caracterizado
por la escasez, la represion y la falta de libertades.
El régimen totalitario ultraconsevador provoco un
retroceso importe en todos los campos.

1941
La linea 52 del tranvia llega a Poblenou

1974

Calle Pallars.

Se anunci6 la apertura de la calle Pallars, que
afectaba alguna de las instalaciones de Can Felipa.
Por este motivo, Catex despidio6 72 obreros que
trabajaban en la nave afectada. Un afio después,
la empresa hacia expediente de crisis y se trasladd
fuera de Barcelona.

1992

Inicis obres

Comienzan los derribos en el sector de Icaria para
dar paso a la Villa Olimpica.

1997
Diagonal Mar

Empiezan las obrasd del sector Diagonal-Mar.

1966

Somorrostro

Desaparicion del barrio de barraques, ubicadas en
la playa entre el Hospital de Infecciosos situado
en la periferia de La Barceloneta ya en el limite
con Poblenou.

2000

2009

El Torn.
Se funda el Torn en Poblenou, un hub de ceramis-
tas internacionales.

Acontecimientos que
afectaron a Poblenou

Acontecimientos
historicos de Barcelona
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El Torn,
el hub de la ceramica
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El Torn

CARRER D’AVILA, 124, 08018
BARCELONA

Gracias a este proyecto pudimos pasear por
Poblenou y observar todos aquellos negocios

y artesanias que existen, y que a pesar de no

ser visibles, diariamente trabajan para ser mas
conocidos dentro del mercado y de la sociedad.
Después de visitar Industry, un gran showroom
donde exponen diferentes obras de artistas pro-
fesionales, nos interesamos por la gran cantidad
de piezas de ceramica que exponian. La mayoria
de estas piezas formaban parte de ceramistas
profesionales que se encuentran dentro de un
gran taller muy conocido en Poblenou, llamado El
Torn. Este taller se encontraba a pocos minutos
del showroom y decidimos conocer y informarnos
sobre este lugar tan importante dentro del mundo
de la ceramica. Una vez alli pudimos observar que
no es un taller muy conocido ni llamativo desde
fuera, y nunca pensamos que dentro de estos
locales sin importancia podia existir un lugar que
despierta el interés de tantas personas.

El Torn es el taller de ceramica de Poblenou y
probablemente el mejor de todo Barcelona. Este
sitio es increible, lo fundé el suizo Martin Loew en
el 2007. Empez6 siendo una escuela de ceramica
de barrio y con el tiempo se convirtié en el hub
internacional de ceramistas de Barcelona. Esto
ocurri6 por varias razones:

La primera porque es un gran espacio muy bien
equipado; cuanta con 10 tornos, 3 hornos eléctri-
cos, 2 laminadoras, zona de esmaltado, todas las
herramientas necesarias para trabajar, diferentes
tipos de porcelanas y barros, esmaltes listos para
su aplicacion y una infinidad de pigmentos dispo-
nibles. El espacio ademas de estar dotado de un
gran cantidad de equipo profesional cuenta con
aulas de clases, 13 estudios privados que se rentan
a ceramistas profesionales para corto y largo pla-
z0, biblioteca y sala de exposiciones. La segunda
razén de su éxito es por la versatilidad del espa-
cio, la gente puede ir a tomar clases y aprender
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sobre la ceramica, los ceramistas profesionales
pueden rentar un estudio privado para trabajar a
su disposicion 24/7, pueden exponer y vender sus
piezas ahi mismo y tienen la oportunidad de dar
clases a los estudiantes y generar ingresos econ6-
micos extras. La tercera razén y la mas importan-
te para nosotros es la ubicacion del taller.

Se encuentra en el centro del Poblenou, el barrio
de Barcelona que més esté creciendo en todo el
ambito creativo y cultural ya que hay muchas
industrias, talleres, workshops, showrooms y de
todo tipo de espacios destinados a la creacion.
Ademas, la aproximacion con el centro de la ciu-
dad condal hace que el negocio sea mas interesan-
te tanto como para los ceramistas profesionales
como para los clientes.

ALQUILER DE ESPACIOS DE TRABAJO

CLASES IMPARTIDAS

COCINA
SERVICIOS

EXPOSICION / EVENTOS

Plano por zonas de la nave, el Torn
(Poble Nou)



ALQUILER DE ESPACIOS PARA
CERAMISTAS

El Torn Barcelona cuanta con un espacio de
estudios individuales que se alquilan a ceramistas
profesionales o amateurs. Para que estos puedan
desarrollar sus proyectos en un ambiente creativo
con una estructura profesional. Se puede alquilar
un estudio por periodos cortos de un mes o por
temporadas largas, la iinica condicién para poder
rentar un estudio en El Torn Barcelona es que

el ceramista tiene que saber trabajar de manera
auténoma e independiente, de lo contrario no
podra utilizar la infraestructura del taller sin la
supervision de un un profesor.

Los ceramistas que renten un espacio en el taller
tendran acceso a este las 24 horas del dia todos
los dias del afio. Un espacio de de 15 m2 que
incluye una mesa, una silla y una estanteria.

Posibilidad de alquilar un torno, de utilizar la
cabina de esmaltar, la laminadora y la cocina.
Otras ventajas que El Torn Barcelona ofrece a sus
inquilinos son: Hornear sus piezas a precio de
coste por volumen lo que incluye la utilizacién de
todos los esmaltes, engobes y 6xidos preparados
por el taller. Podran comprar los materiales al
precio minimo y podran utilizar sus herramientas
personales tanto las del taller.

CLASES IMPARTIDAS EN EL TORN
BARCELONA

El taller ofrece una amplia variedad de cursos
destinados a todo el ptblico sin importar la ex-
periencia previa, ya que todos los alumnos seran
guiados e iran trabajando de la mano de un pro-
fesor. En total ofrece 12 cursos diferentes, desde
cursos introductores a la cerdmica hasta cursos
muy especificos para la elaboracién de piezas muy
concretas.

Los cursos que ofrece son los siguientes:

Iniciacién en ceramica, este curso tiene como ob-
jetivo que sus estudiantes aprendan las diferentes
técnicas de modelado, técnicas esenciales que te
permitiran realizar distintas piezas de calidad.

Modelado, en este curso se centrara en técnicas
especificas del modelado las cuales son: Pellizco,
churros, planchas y vaciado y en como aplicarles
texturas y decoraciones utilizando esmaltes y

engobes.

Moldes de yeso, con este curso aprenderas a rea-
lizar moldes en yeso que te permitiran reproducir
formas organicas y geométricas.

Torno, aprenderas a realizar tus piezas utilitarias
utilizando el torno y a decorarlas con esmaltes y
engobes.

Torno-porcelana, a diferencia del curso de torno
en este se trabajara Ginicamente con porcelana.

Iniciacion en esmaltes, aprende teoria e investiga-
cion practica para la elaboracion y aplicacion de
esmaltes de alta temperatura.

Técnicas de decoracién con engobes y esmaltes,
aprenderas las técnicas de Mishima, Estarcido,
Esgrafiado, reserva de cera y latex, pintura con
engobes y también aprenderas a decorar piezas
utilitarias con engobes y esmaltes, en estado de
cuero y en bizcocho.

Estampacion-sellos coreanos, este curso te
presentara las muchas posibilidades que esta
técnica tradicional coreana de estampacion tiene
que ofrecer, a través de demostraciones y trabajos
préacticos. Aprenderés a tallar tus propios sellos y
aplicarlos a la superficie de la arcilla, luego utili-
zaras técnicas de incrustacion para crear formas
elaboradas y a la vez delicadas.

Pasta egipcia, aprenderas a preparar pastas
auto-esmaltables para la produccién de piezas en
pequeno formato, piezas para joyeria y elementos
de decoracion.

Set para sushi, en este curso aprenderas a realizar
un set para sushi con platos, boles y reposa
chopsticks. Trabajaras con técnicas de modelado,
recreando formas modernas, inspiradas en la
tradicional ceramica asiatica.

Tetera modelado, a partir de técnicas muy senci-
llas, aprenderas a crear tu tetera inica y personal,
jugando con mucha creatividad y libertad en las
formas.

Tetera oriental en torno, en este curso aprenderas
a tornear un set de una tetera y dos tazas. Se cen-
traré en la forma y la funcion con el fin de recrear
las versiones modernas de las formas histéricas,
con una interpretacién individual y personal. Este
es el Gnico curso que requiere de un nivel inter-
medio de torno, tienes que ser capaz de centrar
medio kilo de barro antes de poder realizar este
curso.
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Design

C/ Ramon Turré, 126
showroom donde exponen
diferentes artesanias y

la ceramica es uno de los
protagonistas.

10. Industry

Carrer de Roc Boronat, 68,
tienda habilitada como
showroom donde exponen
diferentes artesanias.
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11. Lusesita

C/ Pallars 84

ceramista profesional, que
no solo realiza su obra y las
expone en diferentes ferias
internacionales, sino que
también imparte clases en su
taller del Poblenou, donde
también realiza sus obras.
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[ Juliette

| Eva Kengen

M Clara

[ Nuria Artufiedo
M Lusesita

[l Marie Epiney
M Helena

Galerias, showrooms y
exposiciones

‘ Espacios creativos: talleres
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ENTREVISTAS




Juliette
@iloearte

“Cumplir mis metas en esta profesion seria todo un sueflo, ya que la
ceramica es mi pasiéon”

Juliette, El Torn

Juliette tiene muy claro que la ceramica es su
trabajo y mas alla de ello, su pasiéon. Como
ceramista, tiene grandes objetivos a cumplir.
Resulta imposible separar a juliette de la ceramica.
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@ Te consideras o estas
familiarizada con el
término maker?

Si, bueno me considero

un artesana. Pero si me
familiarizo con el término
maker ya que hago las cosas
por mi sola.

éPor qué elegiste
Poblenou como tu lugar
de trabajo?

Pues fue por casualidad,
busqué un taller y el mas
profesional y el que mejor
cumplia mis expectativas
era El Torn y por eso decidi
quedarme. Ademas ofrecen un
espacio de trabajo individual
muy completo.

¢Crees que Poblenou

es un buen lugar para
crear tu arte o bien para
venderlo? Es decir, étus
trabajos también los
expondrias en Poblenou?
En mi caso no vendo en
tiendas, solo vendo a través
de plataformas online, pero
Poblenou me parece una
buena ubicacion para crear
este tipo de proyectos, ya que
hay muchos estudios y gente
dedicada al arte. También hay
muchos showrooms y es muy
importante para exponer tus
productos.

¢Lo consideras tu hobby o
es tu trabajo?

Es mi trabajo ya que es en lo
que invierto todo mi tiempo.
Es importante trabajar de algo
que te gusta y en mi caso es mi
pasion.

¢Realizas encargos a
clientes?

Si, siempre hay gente
interesada que apuesta por

ti, pero esta dificil vender

los productos al precio

real. Pero a pesar de esto,
gracias sobretodo a las redes
sociales, hay clientes que te

ofrecen grades proyectos y
siempre intento acostumbro
a aceptarlos. Es realmente
interesante ver la variedad de
ecargos que pueden ofrecerte.

éPor cuanto vendes tus
obras?

Pues... La verdad es que
depende mucho del cliente,
pero en mi caso te podria
decir entre 15€ y 80€. Es
dificil encontrar clientes y mas
venderlo a una alta cantidad
de dinero. Realmente la gente
no valoriza la ceramica lo
suficiente como para pagar
precios muy altos.

¢El precio depende del
cliente o de la obra?
Normalmente depende de al
obra, pero a veces también
depende de si vendo en Paris
0 aqui en Barcelona. Pueden
existir diferentes factores que
alteran el precio final pero
normalmente depende de la
obra.

¢En que se especializa tu
trabajo?

Yo me especializo en joyeria

y utilitario, es decir, todos
aquellos utensilios cotidianos
que tenemos todos en casa.

¢Como entraste en el
mundo de la ceramica?
Estudié bellas artes, donde
realicé unos talleres de
cerdmica y me apasiond. Fue
entonces cuando empecé a
interesarme por este mundo.

¢Como empezo el taller de
El Torn?

Empezo hace unos 10 afios en
un pequeno estudio en el Clot,
los duefios son un suizo y su
mujer brasilena, empezaron
con un taller en Suiza y
posteriormente se fueron a
Barcelona, donde abrieron
esta escuela. La idea del co-
working vino después, cuando
ya disponian de mas espacio.
Por si no conocéis en que
consiste la idea de co-working,
son los diferentes espacios
que el Torn nos ofrece a los
ceramistas profesionales para
realizar nuestras obras. Es
realmente 1til sobretodo si no
dispones de un estudio.
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¢Cual es tu tipo de cliente?
Por lo general es un publico
mas femenino, de entre 25y
45 anos aproximadamente.

En otros paises, no es
exactamente asi, por ejemplo,
en el norte de Europa, la

gran mayoria son hombres.
Normalmente son particulares
ya que no vendo en tiendas,
solo online.

¢Como te das a conocer?
Principalmente las redes
sociales, pero sobretodo por
el boca boca. Mucha gente
recurre a ti gracias a otros
clientes anteriores.

¢Como funciona el timing
de tus proyectos?iChanto
tiempo inviertes en la
creacion de estos?

Bueno, depende, es un
proceso lento ya que en la
ceramica hay muchas procesos
que ralentizan el trabajo.
También hay el problema de
que en el Torn hay mas gente
trabajando, y hay que esperar
tu turno para, por ejemplo,
hornear la pieza. Todos estos
procesos son aquellos que
resultan invisibles para el
cliente y que son dificiles de
entender y apreciar por parte
de estos.

¢Te adaptas al cliente o es
el cliente el que se adapta?
Hay que buscar un equilibrio,
siempre existe el cliente que

lo quiere mafiana y que no
entiende el proceso y el valor
del producto. La esencia
personal y el sello que todos
poseemos es algo que quiero
dejar en evidencia, pero lo

i

mejor es buscar un equilibrio.

¢En que consiste el
proceso?

Consiste en la produccion de
la pieza, luego una primera
coccidn entre 900 y 950
grados, que ocupa tres dias de
horneado, en el momento que
sube el horno y baja y luego
esta el proceso de esmaltado,
donde se esmalta la pieza y

se vuelve a hornear y otra vez
tres dias de coccion. También
hay que tener en cuenta que al
estar en un taller compartido
no podemos utilizar los hornos
con tanta libertad y por eso el
proceso es mas lento.

¢Tienes planteados
nuevos proyectos de
futuro?

En mi caso si, ahora estoy
trabajando en poder tener

mi propio taller y trabajar de
forma independiente. Seria
realmente la meta de este afio.

“El trabajo como ceramista

esta muy desvaloralizado”
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¢Algin consejo para el
que quiera empezar en
este sector?

Mi consejo es paciencia y
pasion por lo que haces. A
nivel creativo es genial ya
que puedes abarcar muchas
técnicas, como el dibujo,
los volimenes, las texturas,
etc, aunque no lo parezca,
la ceramica ofrece un gran
abanico de proyectos.

Antes de realizar tus
proyectos, érealizas
esbozos y primeras ideas,
o directamente empiezas
a crear?

Si, yo tengo un cuaderno y
siempre planteo mis trabajos
en él.

éSabes identificar tu
competencia?

La verdad es que si, se esta
poniendo bastante de moda
este sector, las grandes
empresas hacen desvaloraizar
nuestro trabajo, por eso he de
trabajar mucho y promover
mis trabajos por las redes
sociales y conseguir que se
interesen por tu trabajo.



Nuria Artufiedo
@atelier_blauverd

“El mundo de la ceramica es muy dificil pero es un gusto trabajar en
aquello que apasiona”

2 >
ok X ke

Nuria Artuiiedo, El Torn

Después de haber sido ilustradora, aporta todo su
conocimiento en lo que es ahora su motivacion, la

ceramica. En el Torn realiza sus obras y las vende
en sus tiendas ubicadas en el corazon de la ciudad.
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éTe consideras o estas
familiarizada con el
termino maker?

Si, he escuchado hablar de
este término, yo me considero
artesana directamente.

éPor qué elegiste
Poblenou como tu lugar
de trabajo?

Realmente era el mejor taller
que encontré para poder
trabajar y disponer de todos
los servicios necesarios para
crear mis proyectos. Ademas la
ubicacid es perfecta.

¢Crees que Poble Nou

es un buen lugar para
crear tu arte o bien para
venderlo? Es decir, ¢Tus
trabajos también los
expondrias en Poblenou?
Yo dispongo de tiendas aqui
en Poblenou y dos més en el
centro, pero la gente aqui no
compra, da igual que sea en
poble nou o en el centro. A
pesar de esto, es muy buen
lugar para tener un estudio o
realizar este tipo de artesanias.
Poblenou es un lugar lleno
de artistas y de estudios muy
interesantes y esto nos puede
ayudar en buscar nuevas
fuentes de conocimiento,
colaboraciones con otros
artistas, etc.

¢Lo consideras tu hobby o
es tu trabajo?

Si, hoy por hoy es mi trabajo

y he apostado por poder vivir
de esto ya que realmente es lo
que me gusta y lo que disfruto.
Espero en un futuro poder
crecer y ser mas conocida,
entonces habré cumplido uno
de mis deseos.

¢Realizas encargos a
clientes?

Si, a demaés de tener las
tiendas donde expongo mis
obras y las vendo, acepto todo
cliente dispuesto a encargarme
cualquier proyecto. Todos los
trabajos son bienvenidos. No
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solo por tener un cliente mas,
sino por poder aprender de
cada proyecto. Cada cliente
es diferente y consigo los
proyectos. Es una gran fuente
de nuevos conocimientos y
formas para afrontar nuevas
propuestas.

¢Por cuanto vendes tus
obras?

Es realmente dificil definir

un precio establecido, ya que
depende de otros factores. A
demas, los clientes no aceptan
pagar grandes cantidades de
dinero, quieren productos
con precios bajos, y este es

el problema, se desvaloriza
nuestro trabajo y lo vendemos
a precios més bajos.

¢El precio depende del
cliente o de la obra?
Depende de la obra, segiin
su complejidad y horas
realizadas. A pesar de eso,
también depende del tipo
de clientes. No es lo mismo
vender el producto a una
abuela que quiere su nueva
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vajilla a un cliente con un
poder adquisitivo alto, que
quiere nuestros productos
para alguna tienda o
exposicion.

¢En que se especializa tu
trabajo?

Yo me especializo

en obras utilitarias y
decorativas, es realmente
lo que me apasionay a

la vez, lo mas pedido por
parte de mis clientes.

¢Como entraste en el
mundo de la ceramica?
Realmente a sido un poco

de rebote. Mi anterior

trabajo eran los tatuajes y la
ilustracion. Empecé como
hobby y me encant6 y decidi
apostar por ello y aqui me he
quedado. La verdad es que
me gusta porque es un mundo
donde puedo juntar todos mis
conocimientos y realmente
poder sacar obra de alto
nivel, con una idea pensada,
conceptos que transmitir y
realmente me llena mucho



como artista poder tener
diferentes fuentes de
conocimiento.

¢Cual es vuestro tipo de
cliente?

Pues aunque no lo parezca,
depende bastante, es
realmente amplio. Puede
existir la tipica sefiora que
te compra una vajilla entera
a que sea una galeria y se
interese por ti, 0 una tienda
que te hace un encargo.

¢Como te das a conocer?
Principalmente las redes
sociales y también funciona
el boca a boca de anteriores
clientes, realmente es donde
obtengo la mayoria de mis
clientes. Es importante cuidar
la actitud y el proyecto que

le realices a un cliente, ya

que nunca sabes quien puede
ayudarte a obtener més y mas
personas interesadas en ti.

¢Como funciona el timing
de tus proyectos?éCuanto
tiempo inviertes en la
creacion de estos?

La ceramica hay un proceso
lento, el secado depende de

la climatologia, dependo de
los hornos, existen muchos
factores que influyen en el
tiempo de entrega. Pero
podemos decir que los tiempos
acostumbran a ser bastante
lentos, ya que en el proceso de
la cerdmica hay unos tiempos
de espera que no puedes
saltarte. Ademaés en el Torn
trabajas con mas gente y has
de esperar tu turno para poder
usar la maquinaria necesaria.

¢Te adaptas al cliente o es el
cliente el que se adapta?
Aqui aparece el termino
medio, hay que buscar un
punto medio donde tanto
yo como el cliente estemos

satisfechos con el proyecto y
que el cliente entienda que
realmente hay unos procesos
que no nos podemos saltar. Es
dificil a veces que entiendan
esto.

¢En que consiste el
proceso?

primero es necesario pensar
el concepto y saber que es

lo que voy a hacer. Una vez
realizada la pieza, se realiza
la primera coccion, que
tarda aproximadamente 3
dias. Despues se esmalta

y se vuelve a hornear. El
problema es la disponibilidad
de los hornos y de todas las
herramientas necesarias, ya
que el Torn es un espacio

de coworking y el proceso
todavia es mas lento.

¢Tenéis planteados
nuevos proyectos de
futuro?

En un futuro me gustaria
poder abrir mi taller, pero es
dificil a dia de hoy. Asi que
espero poder en un futuro

tener u estudio propio, ya
que me gustaria ser mas

profesional y tener todo el
material a mi disposicion.

¢Alghan consejo para el
que quiera empezar en
este sector?

uff.. que se lo tome con calma,
poco a poco y sobretodo que
le guste.

¢Antes de realizar
vuestros proyectos,
realizas esbozos y
primeras ideas, o
directamente empiezas a
crear?

A mi me gusta mucho
improvisar, pero con los
clientes, acostumbro a realizar
dibujos y tener un poco
acotado todas las ideas, para
que después no te pongan
problemas una vez todo echo.

¢éSabéis identificar
vuestra competencia?
Bueno... las grandes empresas
han hecho mucho dafio dentro
del mercado de la artesania.




Clara
(@caminito.artesania

, “Lo deje todo por la cerdmica y estoy dispuesta a aprender nuevos
% ‘ netos para poder convertir este arte en mi trabajo”
G

Ao

Clara, El Torn

Clara es una ceramista con poca experiencia pero
totalmente decidida a convertir la ceramica en su
unica profesion.
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éTe consideras o estas
familiarizada con el
termino maker?

Si, me considero artesana.
Entiendo que los artesanos
son makers todos.

¢Por qué elegiste
Poblenou como tu lugar
de trabajo?

Yo hacia ceramica en otro
taller mas pequeno, y cuando
descubri esta escuela, me
encantd y aqui me quedé. Me
encantd que tuviera todos
los utensilios necesarios para
realizar la ceramica de la
mejor manera posible.

éCrées que Poblenou

es un buen lugar para
crear tu arte o bien para
venderlo? Es decir, ¢Tus
trabajos también los
expondrias en Poblenou?
Yo acabo de empezar en este
mundo, pero puedo afirmar
que es un buen sitio para
realizar mis obras, por la
proximidad al centro y los
otros estudios y empresas
que existen. Ademas hay
muchas tiendas y showrooms
que promueven la ceramica y
hacen que sea mas conocido
entre la sociedad.

¢Lo consideras tu hobby o
es tu trabajo?

Si, como te digo estoy
empezando, pero ahora es en
lo que invierto todo mi tiempo
por lo tanto lo considero mi
trabajo, y espero crecer lo
maximo posible para tener
incluso mi propio taller.

éRealizas encargos a
clientes?

Si, la mayoria de mis
clientes me contactan a
través de las redes sociales
y es muy interesante ver la
variedad de proyectos y el

gran aprendizaje que estos
suponen. Cada proyecto es una
evolucion.

¢{Por cuanto vendes tus
obras?

Depende mucho, pero yo solo
he vendido piezas desde 15 a
45 euros por pieza, pero no
llevo mucho tiempo en esto.
Pero es real que el trabajo de
un ceramista acostumbra a
estar bastante desvalorizado.

¢El precio depende del
cliente o de la obra?
Depende de la complejidad de
la obra, pero en cierta parte
también depende del tipo de
cliente, de si le puedes pedir
mas 0 menos.

¢En qué se especializa tu
trabajo?

Mi especializacion es en
decoracién y utilitario.

Me gusta hacer utensilios
cotidianos y que la gente se
pueda sentir reflejada con mi
obra.

¢Como entraste en el
mundo de la ceramica?

Yo empecé como un hobby y
me encant6. Empecé a buscar
cursos, dejé el trabajo y me
lancé a la piscina, y aqui estoy.
Ha sido un poco locura pero
realmente es lo que me gusta
y voy a poner todo mi esfuerzo
en crear proyectos de mucha
calidad.

¢Cual es tu tipo de cliente?
La verdad es que como llevo
poco tiempo, no te podria
decir algo en concreto, pero
depende mucho y aunque no
lo parezca hay un gran abanico
de tipos de clientes. Pero la
mayoria son sefioras o un
publico mas femenino.

¢Coémo te das a conocer?
Sobretodo por las redes
sociales, es un gran medio
donde exponer tu trabajo y
que llega a un amplio puablico.
Ademaés como acabo de acabar
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en este mundo, las redes
sociales son las principales
vias donde puedo difundir mis
obras y tener un feedback con
el pablico interesado.

¢Como funciona el timing
de tus proyectos?éCuanto
tiempo inviertes en la
creacion de estos?

El proceso es lento, y son
conceptos que posteriormente
no se valoran. La ceramica

es un trabajo artesanal lento,
ya que requiere tiempo de
horneado, secado, esmaltado...
y acostumbra a ser lento. Son
valores que se reflejan en el
precio.

¢Te adaptas al cliente o es
el cliente el que se adapta?
Lo més recomendable es
encontrar un punto medio,
entender al cliente y que ellos
me entiendan para luego poder
crear algo a las expectativas de
todos. Pero es dificil, a parte
es poca mi experiencia en este
mercado y actualmente solo
intento realizar el proyecto

de la mejor forma posible

para poder ganar un cliente y
conocer a otros nuevos gracias
al boca a boca.

¢Tienes planteados nuevos
proyectos de futuro?

En mi caso, como lo acabo de
empezar todo, tengo atn todo
por hacer, conocer clientes,
darme a conocer en el mercado

de artesanias, buscar méas
tiendas donde vender todo lo
que hago y sobre todo seguir
aprendiendo y mejorando mi
técnica.

¢En qué tiendas vendes
tus productos?

Yo vendo en una tienda de
Gracia llamada, Know Throug
Design, que esta cerca de la
plaza de la Vila de Gracia y
hago encargos a particulares.

éAlghan consejo para el que
quiera empezar en este
sector?

Mucha paciencia y ganas de

“El proceso es lento,

y son conceptos que
posteriormente no se
valoran. La cerdmica es un
trabajo artesanal lento.”
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emprender, es dificil pero
reconfortable y sobretodo
poner toda la pasion en ello.
Y saber ir paso a paso, sin
prisas, aprovechando cada
oportunidad para aprender
mas y crear tu propia
identidad.

¢Antes de realizar
vuestros proyectos,
realizas esbozos y
primeras ideas, o
directamente empiezas a
crear?

Yo para nada, nunca dibujo,
tengo una idea y la hago. Lo
importante de esta profesion
es crear todo el tiempo.

¢Sabes identificar vuestra
competencia?

Empieza a haber algo mas

de competencia, sobretodo

en las grandes empresas que
empiezan a vender productos
como si fueran artesanos a
bajos precios. Pero al final

sus productos no tendran la
esencia de la artesania.



Eva kengen
(@eva.kengen

“Estar presente y disfrutar el proceso creativo es esencial para mi, ya
que creo que la energia del creador permanece en la pieza”

Eva Kengen, El Torn

Eva es una artesana de corazon. Lo que mas

disfruta de su profesion es el proceso que hay detras
de cada pieza.
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éQué es lo que haces?
dentro del sector de la
ceramica, que productos
realizas?

En mi caso, me centro en
objetos utilitarios, ya sean
platos, tazas, etc. Es lo que
realmente me gusta, hacer
objetos cotidianos.

¢Por qué Poble nou?

Elegi el Torn por el gran espa-
cio que ofrece, por la variedad
de gente que pasa diariamente
y compatir gustos. Ademas

el Torn ofrece clases donde
puedes aprender grandes téc-
nicas, a pesar de que las clases
estan dedicadas a personas
que quieren aprender, pero
los ceramistas profesiona-

les, tenemos nuestro propio
espacio de coworking, donde
compartimos el espacio con
otros ceramistas pofesionales.
Es el mejor taller de cerdmica
de Barcelona.

¢En qué consiste un
espacio de co-working?

El espacio de coworking
consiste en espacios que te
ofrece el Torn, para los cera-
mistas profesionales, donde
disponemos que los utensilios
i maquinaria necesaria para
crear nuestras obras las 24h
del dia.

¢Donde vendes los
productos?

Utilizo sobretodo las redes
sociales para promocionar i
vender los productos. Tam-
bién expongo mis obras en
diferentes showrooms y ferias
para dar a conocer mi obra.

¢Tienes tiendas ubicadas
en las que vendais
vuestros productos? Si es
asi cuales son?

Si, Industry es un showroom
donde estan expuestos dife-
rentes obras de los diferentes
ceramistas que se establecen
en el Torn. Tambien vendo
en otras tiendas como el Foro
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Vertical, ONG, MariaRots
store y también intento poder
vender algin producto fuera
del pais.

¢Cual es el perfil de tu
cliente?

La mayoria de mis clientes
suele ser un ptblico méas
femenino, a pesar de ello, los
clientes son bastante diferen-
tes entre si. El rango de edad
es bastante amplio, desde los
24 hasta los 70 anos de edad.

¢Hay ceramistas
hombres?

Hay muy pocos cermaistas
hombres en Barcelona, pero
por ejemplo en Inglaterra, Sui-
za y Asia, el papel del hombre
es mas relevante.

¢En cuanto al
presupuesto?

La ceramica es muy ingrata,
es mucho trabajo, tiempo de
coccién, preparacion, para
después venderlo por lo poco
que lo vendes. Una vez empie-
zas a explicar todo el proceso,
los dias que tienes que esperar

para realizar la coccién y todos
te miran como "oh, es caro” la
mayoria de la gente no sabe
apreciar el arte y la artesania y
tampoco saben valorarla.

¢Creés que Ikea por
ejemplo desvaloriza
vuestro trabajo?

Si, las grandes empresas tie-
nen un gran papel dentro de la
industria y esto siempre desva-
loraliza nuestro trabajo. Ain
asi, las modas vuelven, y los
oficios antiguos como la cera-
mica se han vuelto a explotar,
por eso en parte, tenemos que
aprovechar el momento.

¢Estas familiarizada con
el término maker?

Si claro, nosotros somos
precisamente estos, artesanos
que producen. Creadores de
nuestra propios productos.

é¢Sueles adaptar al cliente?
Depende, empiezas adap-
tandote pero al final acabas
marcando tus propias pautas.
Como mucho hago colabora



ciones con algtn cliente, ya
que si me adapto demasiado
al cliente pierdo mi identidad.

¢Tienes planteados
algunos nuevos proyectos
que emprender?
Sobretodo seguir dando clases
y conocer a mas personas de
este mismo ambito, estamos
muy agusto entre nosotros.

Y conseguir hacerme méas
popular en el mundo de la
ceramica. Ojala pudiése vivir
algtin dia de ello.

éQué consejo nos

darias a personas que
quieran empezar a ser
ceramistas?

La verdad que ser ceramista

a veces es convertirse en una
maquina, porque no paras de
hacer productos por necesi-
dad, siempre tienes que tener
en cuenta que haces lo que
haces porque quieres, la cues-
tion es no dejar de disfrutar
de hacer el producto, disfruto
mas en el proceso que al ver el
prducto final.

“La cerdmica
es muy
ingrata,

es mucho
trabajo y
preparacioén
para después
venderlo por
lo poco que
lo vendes”
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Marie Epiney

(@epineymarie

Apasionada por la ceramica, da varios talleres y trabaja como
ceramista independiente.

www.marie-epiney.com

—
Tiined
' VD

Marie Epiney, El Torn

En Suiza tengo tiendas, en Barcelona de momen-
to solo vendo online. Me gustaria incluso crear mi
propia tienda o showroom pero esta complicado.
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@ Buenos dias! Primero
de todo, écual es tu
nombre?

Mi nombre es Marie, soy de

Suiza y naci en el 1983 en

Géneve.

éQué es lo que haces?
dentro del sector de la
ceramica, que productos
realizas?

Tenia dos lineas, la linea méas
utilitaria y funcional, y la otra
mas artistica, para exponer,
que ultimamente he dejado a
un lado. Estoy entre los dos
pero sobretodo dando clases,
aqui en el Torn.

¢Por qué Poble nou?

Es un entorno muy agradable
en el que puedes callejear y
encontrarte a muchos mas
artesanos como nosotros. Las
naves asi de espaciosas son
perfectas para realizar nuestro
trabajo en el que se necesita
tanto espacio paras las herra-
mientas, exposiciones, etc. La
industria en poblenou es muy
importante, y por eso es un
sitio interesante donde traba-
jar en tu negocio. Ademas esta
muy cerca del centro, y es un
punto positivo tanto para mi,
como para mis clientes.

éQué es como un
co-working?

Si, existe un espacio de cowor-
king y otro para dar clases.
Los ceramistas profesionales
disponemos de un espacio in-
dividual para realizar nuestras
obras

¢Donde vendes tus obras?
Como te promocionas?
Promociono mis obras sobre
todo en ferias. En las ferias no
vendes tanto, pero es un buen
recurso para darme a conocer,
ya que el puablico es muy inte-
resante y esta lleno de artistas.
Pero también me promociono

gracias al boca a boca, siempre
hay alguien que se ve atraido
por tu trabajo.

¢Tienes tiendas ubica-

das en las que vendas tu
productos? Si es asi cuales
son?

En Suiza dispongo de algunas
tiendas pero aqui en Barcelona
de momento solo vendo online.
Me gustaria incluso crear mi
propia tienda o showroom pero
est4 complicado.

¢Cual es el perfil de tu
cliente?

Para mi no hay, primero pen-
saba que si que tenia un perfil

pero justo cuando ya estaba casi
aclarada, me apareci6 un cliente

que no tiene nada que ver con
los anteriores, acaba siendo
siempre un perfil muy amplio.
Muchas mujeres entre 35y
55, pero de golpe empezaron a
comprarme muchos hombres.

¢Hay ceramistas hombres?
Conozco a muy pocos aqui en

Espana, si que es verdad que en

Asia, Suiza y Rusia hay muchi-
simo més hombres ceramista

que mujeres. Supongo que
esto depende del pais o de los
roles que estan establecidos en
la sociedad.

¢En cuanto al presupues-
to?

Para fijar un precio un pro-
ducto de vajilla por ejemplo
varia entre 15 y 30€, luego
piezas decorativas, mas para
los 50, 80€ dependiendo del
tamafio, y luego ya si pasamos
a productos artisticos pasan a
venderse por 200, 300€.

¢Creés que Ikea por ejem-
plo desvaloriza vuestro
trabajo?

Si es la competencia més
grande, toda esta explotacion
manufactura, les dan un toque
artesanal, como art and crafts
que se volvib mucho de moda.
Todos los oficios antiguos
como la ceramica, la madera
etc, se han vuelto a explotar
ahora, por eso en parte es
nuestra suerte, tenemos que
aprovechar el momento antes
que se acabe y poder crear
nosotros competencia en este
mercado.
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¢Estas familiarizada con
el término maker?

Si es la traduccion como de
artesano verdad? Supongo
que yo me siento reconocida
como tal.

¢Os soléis adaptar al
cliente?

Intento siempre mantener la
esencia de mi estilo, ya trabajé
para muchos clientes que me
exigian mucho pero me sentia
explotada, hago esto porque es
con lo que disfruto.

¢Tenéis planteados
algunos nuevos proyectos
que emprender?

Es personal cada uno tiene sus
limites. A veces piensas que te
estas regalando. Ojala cambie

la situacion de auténoma.

Y como tultima pregunta,
éQué consejo nos dariais
a personas que quieran
empezar a ser ceramistas,
o a trabajar para lo suyo?

Tener otra fuente de ingresos
porque sino cuesta mucho
subsistir.

“En Suiza tengo tiendas,
en Barcelona de momento
solo vendo online. Me
gustaria incluso crear mi
propia tienda o showroom
pero estd complicado”
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Helena

Principalmente nos promocionamos en ferias, redes sociales como
instagram, el boca a boca de los clientes contentos hace muchisimo.

Helena, El Torn

Después de haber sido ilustradora, aporta todo su
conocimiento en lo que es ahora su motivacion, la
cermamica. En el Torn realiza sus obras y las vende
en sus tiendas ubicadas en el corazon de la ciudad.
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iBuenos dias! Primero de
todo, écual es tu nombre?
Mi nombre es Helena, soy de
Barcelona y naci aqui en el
1980.

éQué es lo que haces?
dentro del sector de la
ceramica, que productos
realizas?

Yo hago sobretodo produc-
tos utilitarios y joyas, pero
también hago decorativos,
macetas, jarrones, no hago
vajillas.

¢Por qué Poble nou?

Es un barrio donde encuentras
facilmente almacenes grandes
y naves con espacio para
trabajar mejor, y porque se en-
cuentra el Torn, que es taller y
uno de los puentos encuentros
maés grandes de ceramistas en
Barcelona,

éQué es como un co-wor-
king pues?

Si, es una nave muy grande
en el que existe un espacio
de taller para nosotros crear
y disehar nuestras obras y
otroespacio para impartir o
recibir clases.

¢Para crear los productos
venis a este taller, pero
para la venta de estos?
¢Como os promocionais?
Principalmente nos promocio-
namos en ferias, redes sociales
como Instagram, el boca a
boca de los clientes contentos
hace muchisimo también!

¢Tenéis tiendas en las que
vendais vuestros produc-
tos? Si es asi cuales son?
Si que tengo algunas cuantas
ubicadas aqui en Barcelona,
en industry poblenou, en gra-
cia en calle Berli, Made28, en
Raval,cocodeconceptstore, en
sagrada familia. Estan bastan-
te bien ubicados en cuanto a
toda la gente que se mueve.
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¢Cual es el perfil de vues-
tro cliente?

Todo depende de los objetos
que hagas, si es algo méas deco-
rativo, se entiende que vendra
un publico mas femenino,
pero después los objetos mas
utilitarios como tazas etc, a
los hombres les gusta cada
vez mas tener una buena taza,
macetas, etc. Depende de qué
producto.

¢Hay ceramistas hom-
bres?

El jefe (risas). Sinceramente
aqui en Barcelona, personal-
mente he conocido a muy po-
cos, de hecho a tres contados,
que los he conocido aqui en
las clases, y otros dos contac-
tos en ferias de exposiciones.
Si que es verdad que en Asia
pero, Suiza y Rusia hay muchi-
simo mas hombre ceramista
que mujeres.

¢En cuanto al presupues-
to, cual es el aproximado
que sueles pedir por tus
obras?

Es un poco complicado po-
nerle un precio porque debes
tener en cuenta que son piezas
Unicas, hechas a mano, artesa-
nas, etc. A los demas les cuesta
valorizar todo el proceso de
creacion, la idea, tener en
cuenta que lo han hecho unas
manos. Una vez les explicas
todo el proceso por encima de
lo que ha costado realizar este
producto, entonces es cuando
se dan cuenta que lo vendemos
excesivamente barato. Pero
siempre debemos hacer una
media entre la oferta y deman-
da. Debemos saber encontrar
el punto intermedio en el

que el consumidor sea capaz
de gastarse x dinero, y en el
que tu no te veas rebajada de
manera descomunal.

¢Creés que Ikea por ejem-
plo desvaloriza vuestro
trabajo?

Desde luego, Ikea o Zara
Home son empresas grandes y
con mucho dinero que produ
cen objetos que aparentan ser



artesanales en cadena, es de
un proceso mucho mas rapido
y barato. Esto en parte nos
beneficia y fastidia a la vez,
porque por un lado hace que
lo nuestro tenga mucho valor,
el problema es que pocas per-
sonas van a apreciar el arte del
trabajo con la manos.

¢0s soléis adaptar al
cliente?

De vez en cuando nos toca
adaptarnos, pero siempre
intentas seguir minimamente
tu linea de estética. Si siempre
acabas haciendo lo que un
cliente te exige nunca estas
trabajando a tu favor, porque
sila ceramica es algo que
amas, vas acabar aborrecién-
dola. No produces productos
de ceramica como si fueses
una maquina, lo haces porque
te gusta. Con el utilitario he
estado en muchas tiendas que
me hacen desvalorizar mis
trabajos, rebajar tantos por
ciento, y me explotaban.

¢Tienes planteados algu-
nos nuevos proyectos que
emprender?

Dedicarme un poco més a la
parte artistica, pero sin dejar
las clases. Porque cuesta ganar
dinero. La fama y prestigio

se consiguen con el tiempo y
muchas ganas.

Y como tltima pregunta,
éque consejo nos dariais
a personas que quieran
empezar a ser ceramistas,
o a trabajar para lo suyo?

Algunos disenan y luego
hacen, hay gente que crea
dibujos, yo no tanto, se que
colores usar, materiales, la
funcionalidad de vale, se que
esta persona tiene este tamano
de mano, pues necesito crear
una taza con su dimensiones.

“Una vez les explicas
todo el proceso por enci-
ma de lo que ha costado
realizar este producto, en-
tonces es cuando se dan
cuenta que lo vendemos
excesivamente barato”
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LUSESITA

@lusesita

Y . Lusesita no oculta la presencia de la mano. Modela cada pieza en
dialogo directo con el barro y la superacioén de las dificultades del
' material.

Lusesita

Laura es una apasionada de la ceramica. Esculpe
y da clases en su taller de Poblenou. El espacio
compartido con el ilustrador Sergio Mora,
desprende tal vitalidad y creatividad, que incita a
dejar fluir la imaginaciéon y empezar a crear.
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¢Estas familiarizada con
el término maker? Te
identificas como tal?

Me puedo considerar como tal,
pero prefiero el término artista
o artesano, o una combina-
ciéon de las dos. No me siento
realmente familiarizada con
este término.

éPor qué Poble Nou?
Consideras que es un
buen sitio para vender
tus productos y/o para
crearlos?

Porque me gustaba que la
zona fuera industrial, a la vez
que céntrica. El estilo de las
naves, es una ubicacion perfec-
ta para trabajar, y sobretodo
por la tranquilidad. Puedes
colaborar con muchos artistas
y artesanos, ya que muchos

se encuentran en esta zona. Y
ademas esta muy proximo al
centro. Poblenou es un buen
sitio donde crear y vender los
productos.

¢Coémo surge este estudio?
Una amiga, también
ceramista, me ensefi6 este edi-
ficio que estaba medio abando-
nado, y me encant6 por la luz y
el tamafio. Al principio éramos
4 artistas, pero poco a poco se
fue reduciendo a dos ya que

se les quedaba pequefio, y ac-
tualmente solo lo formamos yo
y Sergio Mora (un ilustrador
bastante conocido).

¢Cémo empezaste en el
sector?

Empecé con una simple una
optativa en el bachillerato
artistico. Mis intenciones eran
estudiar Disefio industrial o
Interiorismo, pero la ceramica
me llamé muchisimo la aten-
cién. Luego fui a la Escuela de
Artes y Oficios de Zaragoza,
donde hice la diplomatura de
Ceramica en dos anos. Més

tarde vine a Barcelona para
adquirir més experiencia por
libre. Y realmente mi expe-
riencia profesional ha sido
reconfortable y he aprendido
mucho para llegar a donde
estoy ahora.

¢Dénde presentas tus
obras?

Hago las piezas en el estudio y
los vendo en galerias como la
Miquel Azueta (arte contem-
poraneo y mobiliario del s.XX)
Suelo ir a las ferias no solo
para vender los productos,
sino también para dar difusion
sobre mi obra y llegar a ser
mas conocida, incluso interna-
cionalmente.

¢Qué servicios y/o
productos ofreces?

Me combino el tiempo impar-
tiendo clases de cerdmica a
grupos reducidos a la vez que
me dedico a mi obra personal.
Piezas utilitarias, pero
recientemente me he esta-

do dedicando a obras més
escultoricas. Recientemente
he expuesto en una galeria en
Milan aprovechando la feria
de Arte Contemporaneo. Hago
tazas, platos, cubiertos, pero
me especializo en lamparas.
Sobretodo quiero reflejar mi
estilo en mis obras y llegar a
diferenciar mis obras de las

del resto. Tener un plus de
identidad y que la gente lo
reconozca con solo verlo.

¢Consideras que es un
Hobby o un trabajo?

Todo junto. Ya que trabajo de
lo que para mi es mi pasion.
Compagino mi obra, con
clases de ceramica, que doy
aqui, en el mismo espacio. El
problema es que mucha gente
lo confunde con un hobby y se
sorprenden a la hora de ver un
presupuesto. Pero sobretodo
es mi trabajo, a lo que invierto
todo mi tiempo.

¢Coémo te das a conocer?
El boca a boca de los clientes,
y sobretodo la fuente princi-
pal es Instagram y Facebook.
También las ferias son una
gran forma de hacerte conocer
internacionalmente, y apro-
vecho mucho mis estancias en
dichas ferias.

¢Cual es el perfil de tus
clientes?

Muy variado. Llevo muchos
afos. Al principio hacia piezas
mas utilitarias aunque de ca-
racter mas escultdrico, piezas
maés narrativas. No eran piezas
funcionales. Lo que me llevd

a hacer piezas més escultori-
cas. No me gusta hacer cosas
repetitivas o iguales (20 tazas
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Continuar escribiendo
¢Tienes en mente algiin
proyecto en un futuro
cercano?

De momento me planteo
seguir con las clases, y seguir
avanzando con mi obra per-
sonal, pero nada en concreto.
“Ah si, y ordenar el taller
haha”. Nos cuenta.

¢Crees que los clientes se
adaptan a tu estilo, o tu
eres la que se adapta a sus
demandas?

El cliente ya sabe el estilo,
entonces hay una conversa-
cion donde se llega a un punto
intermedio. Pero prevalece mi
estilo por encima de todo. Es
por eso que acceden a mi'y no
a otro.

¢Algan consejo para los
que empiezan?

Paciencia, ganas y sobretodo
disfrutar. Es un trabajo duro,
pero todo es poner empefio en
aquello que te gusta y invertir
la mayor parte de tu tiempo ya

>
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que es un proceso de trabajo
lento.

¢Como funciona el timing
de tus proyectos?éCaanto
tiempo inviertes en la
creacion de estos?

Bueno, depende, es un proceso
lento ya que en la ceramica
hay muchas procesos que
ralentizan el trabajo.

éSabes identificar tu
competencia?

Si claro, hay muchos artistas
que tienen una gran influencia
en el mundo de la ceramica.
No obstante, las grandes em-
presas también forman parte
de ésta ya que se estd imple-
mentando mucho de forma
industrial aquella ceramica
que parece artesanal.

“Suelo ir a
las ferias no
solo para
vender los
productos,
sino también
para dar
difusidn
sobre mi
obra y llegar
a ser mads
conocida”
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INVESTIGACION

Métodos de investigacion

1. Mapeo / Urban District

2. Visita a Industry

3. Visita a El Torn

4. Entrevistas a seis artesanas
del taller

5. Entrevista a Lusesita

6. Observacion y estudio del
barrio

os métodos de investigacion que hemos realizado para llevar

a cabo este proyecto son los siguientes:

Iniciamos la bisqueda dirigiendonos primero directamente
a un showroom de arte muy grande, llamado Urban District, en
el que se encargan de organizar eventos y promover actividades
culturales de Poble Nou. Fueron ellos quiénes nos dieron infor-
macion y ubicaciones de distintos talleres de artesania. Fué aqui
donde decidimos centrarnos en los ceramistas e iniciamos la
btisqueda de ellos.
Seguidamente realizamos un mapeo por Poblenou, dejando
constancia de nuestro recorrido en una aplicaién de movil que
nos marcaba en lineas todo el camino y pardadas realizadas y la
investigacion durante el trabajo de campo.
Llegamos a Industry, local donde la mayoria de ceramistas expo-
nen y venden sus obras. En éste, se encontraban dos chicas, una
de las cuales se ocupaba de ordenar las exposiciones y de distri-
buirlas por la tienda. La otra chica se encargaba de contactar con
los artistas para ofrecerles la posibilidad de exponer sus obras alli.
De aqui, nos dieron la ubiacién del Torn, ya que preguntamos de
donde provenian la mayoria de esas piezas, y nos explicaron que
todas las artesanas se ubicaban en ese taller.
Una vez ubicamos las naves de trabajo, conocimos y nos pusimos
en contacto con ellos, les realizamos entrevistas grupales e indivi-
duales a los distintos artistas. En esta nave contactamos con varios
de ellos, nos confirmaron que era el sitio donde todos ellos se
relacionaban entre si, combinando ideas de trabajo y realizacion
de sus productos.
Para concluir con las entrevistas recopilamos informacién y saca-
mos conclusiones y opiniones.
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Interrelaciones entre

los inivisble make

01: Grupos que trabajan con materias primas y que optienen

piezas finales hechas con sus propias manos. e
* ’
UA’:-

-aTa. I-ﬁ‘l..‘

Q 02: Trabajos donde lo mds importante no es la remune-
racién econémica en si, sino el proceso y la pasién de
P uno mismo.

03: Realizacién de productos decorativos,
utilitarios y funcionales.

04: Actividades que siguen existiendo grdcias a la tradicién.
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rs de Poblenou

05: Trabajos de procesos lentos que requieren paciencia para
optener un buen resultado final.

“ 06: Colectivos mayoritdriamente femeninos.

07: Actividades que se hacen en lugares concretos y se crean
comunidades.
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¢De qué nos hemos dado cuenta?

52

La investigacion nos ha llevado a dar con

una serie de conclusiones validas para poder
entender qué es un colectivo y como se organiza;
pudiéndolo experimentar desde dentro gracias
al contacto en primera persona con éstos.
Hemos podido plasmar y relacionar conceptos
aprendidos a lo largo de la carrera como la
sociologia, el arte, la antropologia, formando
asi un mapa cognitivo y representativo de

los makers. Contextualizarnos en la histéria
contemporanea de la ciudad y del barrio en
cuestion, nos ha proporcionado el conocimiento
y el backround necesario para poder desarrollar
el proyecto con fluidez junto con las entrevistas
y asi completar un estudio completo del
colectivo en cuestion. En resumidas cuentas,

la asignatura nos ha permitido relacionar el
disefio con el campo de la investigacion, hecho
que nos serd muy 1util el dia de mafana a la hora
de comenzar futuros proyectos. Para resolver
problemas o peticiones, habra que desarrollar
una investigacion previa al proceso del disefio
que nos permita proponer soluciones sélidas, en
base a los conocimientos adquiridos gracias a
una investigacion o estudio.

Asi pues, nuestro objetivo en todo momento ha
sido investigar a fondo el término maker y si
los profesionales con los que hemos tratado se
identifican como tal. Basicamente, qué implica
ser un creador, como se comportan éstos y en
que areas actiian. Un trabajo de investigacion
que todavia no se habia explorado y que queda
ain por conocer, que nosotros, los estudiantes
de Elisava, hemos hecho el primer aproaching,
llegando a obtener buenos e interesantes
resultados.

Con nuestra investigacion y estudio, hemos
querido darle visibilidad y acercar a la vez,

a uno de los colectivos mas desconocidos y
reducidos, (podriamos afirmar) de todos los
colectivos de Poblenou.

El colectivo ceramista se resguarda en poblenou
gracias a los espacios que el barrio ofrece, y
sobretodo al ntcleo que se ha formado gracias



al Torn. Las relaciones que se crean entre el
colectivo de ceramistas pasan intrinsecamente
por este espacio que hace de hub, reuniendo
toda clase de estilos y tipos de ceramistas. Como
ya hemos comentado, éste colectivo es tan
reducido que se comprende en algunos talleres
por el barrio pero sobretodo reside en este
Unico lugar de trabajo. Como es de esperar un
gremio asi, necesita visibilidad pero sobretodo
necesita un espacio apto y con las condiciones
necesarias para que un profesional pueda ejercer
en su maximo nivel y es porque un profesional
freelance o que quiera trabajar por libre,
necesitaria un capital bastante potente para
poder soportar todos los costes que la ceramica
y los procesos de esta disciplina requiere. Para
que un profesional pueda sobrevivir plenamente
de sus creaciones, necesita reconocimiento,
visibilidad y sobretodo experiencia, elementos
que para poder desarrollar, se necesita muchas
horas de practica en la disciplina. El Torn

ofrece todos estos elementos que un profesional
necesita para poder alcanzar sus metas. Por

esta razon, una gran parte de los profesionales
del sector se retine en este punto estableciendo
una comunidad, en la que todos se ayudan entre
todos, compartiendo espacio, herramientas

y conocimientos, combinando la produccién
personal con la docencia. A demas sus obras

y/o productos, se exponen en el mismo espacio
promocionando a los makers y al taller al mismo
tiempo. Resumiendo, digamos que existe una
reciprocidad entre el espacio y los inquilinos.

Realizando las entrevistas hemos podido
conocer y asi poder comparar distintos perfiles
de ceramistas, pertenecientes al Torn, como a
Lusesita de freelance. No es casualidad que los
perfiles hayan sido muy parecidos aunque se
encontraran en distintas situaciones.

Las ceramistas pertenecientes al Torn contaban
con ésta seguridad de la que hemos hablado y
alguien como Lusesita contaba de la misma, sin
necesidad de pertenecer al hub ya que tenia mas
experiencia, nombre, clientes fijos y alumnos.
El factor comun del colectivo como hemos
podido ver en todas las entrevistas y todo el
estudio realizado, es la mujer.

La razén o el porqué no nos lo supieron decir,

INVESTIGACION

pero entendimos que es por razones culturales
y roles pasados propios de la sociedad espafiola.
Podemos afirmar esto ya que en paises nordicos
es muy comun que la cerdmica tenga un publico
mucho mas masculino que aqui en Espafia.

Pero caracteristicas como la pulcrosidad, la
delicadeza o la sencillez, creemos que son mas
femeninas que masculinas, si miramos de donde
venimos y la sociedad a la cual pertenecemos.

A eso le anadimos el interés y las tendencias,

y encontramos que la cerdmica se ha puesto

de moda en los Gltimos afios, o si més no, ha
entrado en auge. Los motivos es obviamente

la interaccion y el boom de las redes sociales,

y el como creativos que antes no tenia voz o
visibilidad ha podido acceder a promocionar y
vender sus productos desde la palma de la mano
del consumidor.

Lo artesanal, lo hecho a mano, y el término
maker en general, se ha hecho un fendémeno casi
podriamos decir viral, que ha hecho que surjan
muchos artistas y artesanos de la naday a la

vez muchos interesados y consumidores de esta
disciplina tan reducida en nuestro pais. Es por
eso que la calidad de estos artistas y artesanos es
indudable.

“Suelo ir a las ferias
no solo para vender
los productos, sino
también para dar
difusién

sobre mi obra y
llegar a ser mas
conocida”
.
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